ECONOMICA cantabria

PITMA lanza la plataforma Wypo,
para buscar las mejores hipotecas

Los usuarios podran mantener el contacto directo
con los bancos y agilizar los tramites hipotecarios

El Grupo PITMA no se detiene y acaba de entrar en
el suculento mercado de las hipotecas. No lo hace
de forma directa sino con una plataforma denomi-
nada Wypo, que pretende servir de punto de en-
cuentro entre los deseos de los usuarios (conseguir
una hipoteca y hacerlo en las mejores condiciones
posibles) y la amplia oferta bancaria. Pitma se ha
puesto unos objetivos muy ambiciosos, hasta el
punto que cree poder intermediar en no menos de
5.000 en lo que resta de afio.

| 1 de marzo ha sido la
Efecha elegida para el

lanzamiento de Wypo, la
plataforma tecnoldgica que
conecta a quienes dasean so-
licitar una nueva hipoteca ©
mejorar la que ya tienen, con
los bancos. A través de un
proceso 100% online, y sin in-
termediarios, permite realizar
este tramite sin necesidad de
acudir a ninguna entidad ban-
caria.

Wypo sale al mercado con
el objetivo de que la hipoteca
no cambie la vida de los usua-
rios. Por eso, ya ha cerrado
acuerdos con las principales
entidades bancarias naciona-
les para ofrecerles las condi-
ciones mdas ventajosas en su
nueva hipoteca 0 mejoras en
la actual.

A través de [a web
wypo.es ¢ de su app, los
usuarios pueden realizar una
simulacién en base a su situa-
cién personal, comparar hipo-
tecas y subir la documenta-
cion una sola vez para solici-
tar tantas ofertas formales co-
mo deseen. Todo ello, tenien-
do el control de toda la ges-
tion, ya que son ellos quienes
mantienen el contacto directo
con los bancos, algo comple-
tamente novedoso y diferen-
cial entre las herramientas de
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este tipo existentes en el mer-
cado.

Simplificar lo complejo y
mejorar la experiencia hipote-
caria es el objetivo principal
de esta startup. La plataforma,
que esta homologada por el
Banco de Espana, simplifica
procedimientos tan complejos
como la recogida de la docu-
mentacion requerida por los
bancos para enviar una oferta
formal. Wypo permite obtener-
lo en un solo clic a través de
los organismos oficiales co-
rrespondientes. Asimismo,
ofrece la posibilidad de reali-
zar una tasacién homologada.

Origen cantabro y
estrategia nacional

a tecnoldgica trabaja des-
Lde 2021 en la concepcitn
y desarrollo del producto
bajo la direccién de Elena An-
sbtegui. En la actualidad,
cuenta con una plantilla de ca-
si una veintena de profesiona-
les del ambito de |a banca, le-
gal, tecnolégico, marketing y
de desarrollo de negocio.
Con sede en Torrelavega
y ambito de actuacion nacio-
nal, prevé seguir aumentando
su plantilla durante los proxi-

Elena Ansdtegui, dirige la nueva Wypo.

Mos meses y superar la barre-
ra de los 5.000 clientes al fina-
lizar el afio.

Ansétegui, con una amplia
trayectoria en el comité de di-
reccion de PITMA, ha asegu-
rade que Wypo “nace para re-
volucionar totalmente el mun-
do de las hipotecas, marcado
por procesos complegjos, con-
fusos y que se alargan en el
tiempo”.

“Salimos al mercado con
un plan ambicioso, los mejo-
res acuerdos estratégicos y
con la tecnologia como alma
mater y agregador de valor a
nuestro producto”, ha puntua-
lizado la directiva.

El grupo PITMA es una
compafiia formada por mas

de 30 empresas y sociedades
que operan en diferentes sec-
tores y mercados, con presen-
cia en Espafa y Portugal.

Tiene su origen en compa-
fiias vinculadas con los secto-
res de la seguridad, las teleco-
municaciones y los servicios
comerciales creadas en la Ohi-
ma década del siglo XX.

La actividad del grupo PIT-
MA esta orientada a facilitar
una amplia variedad de solu-
ciones a todo tipo de empre-
sas, entidades, administracio-
nes pablicas y al usuario final.
El objetive es impulsar el de-
sarrollo de la sociedad a tra-
vés de servicios transforma-
dores y con valor afiadido pa-
ra las personas.



